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PHOTOVOLTAIK-VERKAUFSBERATER –
REGION NÜRNBERG (M/W/D)
Beschreibung
Freelance | Außendienst | Großraum Nürnberg

Starte in die Energiewende – finanziell clever und voller Freiheit!

Energiekosten steigen – doch unsere Kunden können sich von diesen Sorgen
befreien. Mit unserer cleveren Finanzierungslösung wird die eigene
Photovoltaikanlage nicht nur zur klimafreundlichen, sondern auch zur finanziell
smarten Wahl: Keine teuren Mietmodelle, kein kompliziertes Leasing. Stattdessen
wird jeder Euro, der bisher an den Energieversorger ging, zur wertvollen Investition
in die eigene Energieunabhängigkeit. Unsere Kunden sparen ab der ersten
Kilowattstunde und profitieren von einem Konzept, das Sicherheit, Unabhängigkeit
und langfristige Ersparnisse garantiert – ein echter Gewinn vom ersten Tag an.

Warum CALO.SOL?
Wir sind ein mehrfach ausgezeichneter Anbieter schlüsselfertiger
Photovoltaikanlagen mit einem innovativen Baukastensystem. Unsere
maßgeschneiderten Lösungen bieten nicht nur ein exzellentes Preis-
Leistungsverhältnis, sondern auch kurze Umsetzungszeiten von nur 2-3 Monaten –
perfekt zugeschnitten auf die Bedürfnisse moderner Eigenheimbesitzer.

Zur Verstärkung unseres Vertriebsteams suchen wir selbstständige
Handelsvertreter (m/w/d) im Großraum Nürnberg, die mit uns die Energiezukunft
gestalten und ihre eigene Karriere in der Photovoltaik-Branche erfolgreich aufbauen
möchten.

Zuständigkeiten / Hauptaufgaben

Beratung von Eigenheimbesitzern zu den Vorteilen moderner
Photovoltaikanlagen
Aufnahme der für die Planung erforderlichen Daten direkt vor Ort bei
unseren Interessenten
Erstellung kundenindividueller Angebote für PV-Anlagen und
Speicherlösungen – unterstützt durch unseren Innendienst
Erklärung und Beratung zu unseren Finanzierungsmöglichkeiten, die es den
Kunden ermöglichen, sofort in ihre eigene Photovoltaikanlage zu investieren
Abschluss von Kaufverträgen und persönliche Begleitung der Kunden über
die gesamte Projektlaufzeit
Pflege langfristiger Kundenbeziehungen und aktive Unterstützung bei der
Realisierung der Energiewende

Qualifikationen / Anforderungen

Erfahrung im Vertrieb oder in der Planung von Photovoltaikanlagen –
idealerweise mit nachweisbaren Erfolgen
Selbstständige und gewissenhafte Arbeitsweise mit Freude am
Kundenkontakt
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Sicheres, respektvolles Auftreten und ein gepflegtes Erscheinungsbild
Lernbereitschaft und die Fähigkeit, technisches Wissen schnell zu
verinnerlichen
Begeisterung für erneuerbare Energien und den direkten Austausch mit
Kunden

Leistungen der Anstellung

Freelance-Position für selbstständige Handelsvertreter – du
gestaltest deinen eigenen Erfolg!
Attraktive Provisionen und Prämien mit zeitnaher und zuverlässiger
Auszahlung
Bei selbst generierten Kunden erhältst du eine Bonusprovision
Innovative Solarprodukte im modularen Baukastensystem
Umfangreiche Einarbeitung, regelmäßige Produktschulungen und
Vertriebscoachings
Eine transparente und verlässliche Projektabwicklung, die dir den Rücken
freihält
Ein wachsendes Unternehmen mit kurzen Entscheidungswegen und echter
Teamkultur

Powered by TCPDF (www.tcpdf.org)

CALO.SOL GmbH Dein Zuhause. Deine Energie.
https://www.calosol.de

http://www.tcpdf.org

